Оргпроект
проектно-аналітичної сесії «Підприємництво і торгівля»

Загальний опис сесії 

Організатори: Київський ліцей бізнесу http://www.lecos.org/   і ТОВ «Компанія інтелектуальних технологій «КІНТ»  kint.com.ua .

Мета: формування та підвищення мотивації серед ліцеїстів до підприємництва, лідерства, ініціативності, спонукання їх до чіткого вибору своєї професії, націлення на ефективне навчання, подальшу самореалізацію й отримання життєвого досвіду у процесі живої конкурентної взаємодії під час сесії.
Учасники: Учні 7-11 класів, організовані у команди до 4-х учасників у кожній.
Термін проведення: 27-30 листопада по 4 години в день.

Короткий опис сесії 

Сесія являє собою змагання учнівських груп, що являють собою підприємницькі компанії, котрі конкурують між собою на спільному ринку молочних продуктів. На старті компанії мають початкові інвестиції (10000000 грн.) на які закупають технологічні лінії з виготовлення двох з запропонованих 13 (стерилізоване і пастеризоване молоко, кефір, ряжанка, простокваша, сметана, йогурт, м’які, плавлені та тверді сири, згущене молоко, вершкове масло) видів молочної продукції. Вибір учні роблять на основі: обсягів ринку, діапазонів цін, технічних характеристик технологічних ліній, власних бачень споживачів їх продукції, власних вподобань молочних продуктів, інтерпретації рішень конкурентів. Рішення компаній обробляє комп’ютер (віддалений інтернет-сервер), разом з рейтингом успішності прийнятих рішень. Рейтинг враховує ряд ключових економічних  показників діяльності компанії. За умови успішного ведення бізнесу, учні, згодом можуть закупати лінії виробництва нових видів продукції, та модифікувати існуючій асортимент товарів. Також передбачення можливість створення власних торгових точок і мережі.
Сесія триває протягом кількох десятків періодів, кожен з яких відображає один квартал економічної діяльності.
Сесія супроводжується фото і відеозйомками. Передбачені інтерв’ю учасників. Усі ці роботи виконують учні.
Регламент сесії
	Четвер, 27.11.2014

	Час
	Захід
	Тривалість

	11:30
	-
	11:50
	Знайомство, введення у правила турніру
	0:20

	11:50
	-
	12:30
	Прийняття рішень: 1-ий  період
	0:40

	12:30
	-
	12:45
	Опрацювання результатів
	0:15

	12:45
	-
	13:15
	Прийняття рішень: 2-ий  період
	0:30

	13:15
	-
	13:30
	Опрацювання результатів
	0:15

	13:30
	-
	14:00
	Прийняття рішень: 3-ій  період
	0:30

	14:00
	-
	14:15
	Опрацювання результатів
	0:15

	14:15
	-
	14:40
	Прийняття рішень: 4-ий  період
	0:25

	14:40
	-
	14:55
	Опрацювання результатів
	0:15

	14:55
	-
	15:20
	Прийняття рішень: 5-ий  період
	0:25

	15:20
	-
	15:35
	Опрацювання результатів
	0:15

	15:35
	-
	16:00
	Прийняття рішень: 6-ий  період
	0:25

	16:00
	-
	16:05
	Підведення проміжних результатів
	0:05

	П'ятниця, 28.11.2014

	11:30
	-
	12:00
	Прийняття рішень: 7-ий  період
	0:30

	12:00
	-
	12:15
	Опрацювання результатів
	0:15

	12:15
	-
	12:45
	Прийняття рішень: 8-ий  період
	0:30

	12:45
	-
	13:00
	Опрацювання результатів
	0:15

	13:00
	-
	13:30
	Прийняття рішень: 9-ий  період
	0:30

	13:30
	-
	13:45
	Опрацювання результатів
	0:15

	13:45
	-
	14:15
	Прийняття рішень: 10-ий  період
	0:30

	14:15
	-
	14:30
	Опрацювання результатів
	0:15

	14:30
	-
	15:00
	Прийняття рішень: 11-ий  період
	0:30

	15:00
	-
	15:15
	Опрацювання результатів
	0:15

	15:15
	-
	15:45
	Прийняття рішень: 12-ий  період
	0:30

	15:45
	-
	15:50
	Підведення проміжних результатів
	0:05

	Неділя, 30.11.2014

	10:00
	-
	10:30
	Прийняття рішень: 13-ий  період
	0:30

	10:30
	-
	10:45
	Опрацювання результатів
	0:15

	10:45
	-
	11:15
	Прийняття рішень: 14-ий  період
	0:30

	11:15
	-
	11:30
	Опрацювання результатів
	0:15

	11:30
	-
	12:00
	Прийняття рішень: 15-ий  період
	0:30

	12:00
	-
	12:15
	Опрацювання результатів
	0:15

	12:15
	-
	12:45
	Прийняття рішень: 16-ий  період
	0:30

	12:45
	-
	13:00
	Опрацювання результатів
	0:15

	13:00
	-
	13:30
	Прийняття рішень: 17-ий  період
	0:30

	13:30
	-
	13:45
	Опрацювання результатів
	0:15

	13:45
	-
	14:15
	Прийняття рішень: 18-ий  період
	0:30

	14:15
	-
	14:35
	Підведення підсумків
	0:20

	14:35
	-
	14:55
	Нагородження переможців
	0:20


Правила участі в сесії:

1. Під час сесії учасники дотримуються усіх рекомендацій викладених у «Інструкції користування Бізнес-симуляцією «ViAL+». 

2. Всі учасники дотримуються принципів взаємоповаги до інших учасників, коректності у відносинах з іншими учасниками та модераторами і організаторами сесії.
3. Кожний період  починається згідно Регламенту, який може коригуватися.

4. Завершення кожного періоду відбувається згідно  Регламенту та після закінчення  прийняття відповідного  рішення у цьому періоді..

5. Остаточне  рішення команди у кожному періоді приймається тільки на одному із комп’ютерів, який закріплено за командою. 

6. Учасники турніру зобов'язані виконувати настанови модераторів. Забороняється виконувати дії, які можуть нанести шкоду іншим учасникам, та які непередбачені Правилами участі у сесії.
Порядок прийняття рішень  у імітації Vial+

І. Завантаження результатів планування попереднього періоду
1. Отриманий поштою файл завантажити у папку файлів з гри Vial+
2. Кликнути на іконку Vial+ розкрити програму.
3. Завантажити файл з папки до програми (Start Simylation)

ІІ. Ознайомлення з результатами планування попереднього періоду
4. Перегляд рейтингу.
5. Стан успішності підприємства (Фін відділ – Звітність про рух грошових коштів)
ІІІ. Планування виробництва
6. Які виробничі лінії працюють і їх можливості (Виробничий відділ – Поточний стан обладнання) 
7. Якщо є технологічні лінії з виготовлення сировини, запланувати сировину, залежно від потужностей асортиментів продукції (Виробничий відділ – Управління сировиною)
8. Запланувати вироблення продукції (Виробничий відділ – Планування виробничої програми)
9. Скерувати виробничий процес (Виробничий відділ – Управління виробничим процесом)
IV. Планування продаж
10. Переглянути непродану продукцію/невиконані закази (Відділ маркетингу і збуту – Інформація про ринок)
11. Прийняти рішення з реклами (Відділ маркетингу і збуту – Проведення рекламної кампаніЇ)
12. Замовити дослідження ринку (Відділ маркетингу і збуту – Замовлення ринкових досліджень)
13. Встановити ціни на продукцію (Відділ маркетингу і збуту – Встановлення цін на продукцію)
14. Подивитися потрібні торгові площі власної мережі (Відділ маркетингу і збуту – Замовлення ринкових досліджень
15. При потребі, створити чи продати магазин (Відділ маркетингу і збуту – Управління торговою мережею)
16. При потребі,  дати заявку для конкурентів на розміщення продукції у торгових мережах ринку (Відділ маркетингу і збуту – Операції з торговою мережею).
17. Поставити продукцію (Відділ маркетингу і збуту – Поставка продукції)
V. Планування розвитку
18. Прийняти рішення з розробки нового асортименту продукції (Виробничий відділ – Розробка нової продукції)
VI. Контроль фінансів

19. Подивитися стан рахунку (Фін відділ – Звітність про рух грошових коштів)
20. Подивитися кредитно-депозитні  операції (Фін відділ – Кредитні та депозитні операції)
21. Залежно від пунктів 17-18 і власних стратегічно-тактичних міркувань, прийняти рішення з виготовлення нових видів продукції, розширення виробництва існуючих (Виробничий відділ – Управління обладнанням)
22. Подивитися кредитно-депозитні  операції і, за наявності овердрафту,  взяти потрібний кредит чи/і скорегувати рішення п. 20 (Фін відділ – Кредитні та депозитні операції).
23. Перевірити повноту прийняття рішень  (Контроль діяльності компанії) і, використовуючи підказки,  вдоввести потрібні рішення.
VII. Збереження і відправка результатів
24. Зберегти рішення у папці комп’ютера (Файл – Зберегти рішення та закрити програму –Ні, я відправлю пізніше –Зберегти рішення на комп’ютер) 

25. Відправити файл з рішенням на адресу vial@kint.com.ua.
Ваші очікування від сесії

1.Чому Ви берете участь в турнірі

2. Яких цілей  Ви добилися в турнірі

3. Що таке бізнес-симуляція (бізнес ігри)

4. Що Вам дав ViAL +

5. Чи вбачаєте Ви себе у бізнесі (роль) ?

6. Ваші побажання

Групи учасників сесії «Підприємництво і торгівля» (Vial+)
	№
	Група
	Клас
	Прізвище та імя
	Посада

	1. 
	1.Шасам
	8
	Палійчук Олександр
	Ген. Директор

	2. 
	
	8
	Смаглій Анна
	Заступник

	3. 
	
	7
	Козак Ілля
	Секретар

	4. 
	2. СЕШЛ
	11
	Єфремов Олексій
	Директор

	5. 
	
	11
	Літвіненко Катерина
	Менеджер

	6. 
	
	11
	Шавловський Михайло
	Заступник

	7. 
	3. Rainbow Inc
	11
	Сивицький Євген
	Директор

	8. 
	
	11
	Мельник Борис
	Секретар

	9. 
	4. Акул
	7
	Демченко Єгор
	Менеджер

	10. 
	
	8
	Романенко Лука
	Ген. Директор

	11. 
	
	7
	Голушко Катерина
	PR менеджер

	12. 
	5. Imperia of milk
	9
	Давиденко Варвара
	Заступник

	13. 
	
	9
	Івченко Даніїл
	Ген. Директор

	14. 
	
	8
	Бойко Євген
	Бухгалтер

	15. 
	6.Pantomanto
	7
	Жур Михайло
	Маркетолог

	16. 
	
	9
	Мельник Вячеслав
	Ген. Директор

	17. 
	7. Pantoman
	7
	Прокопчук Вероніка
	PR менеджер

	18. 
	
	9
	Резніченко Олександр
	Голова корп.

	19. 
	8. МММ
	7
	Ковальова Крістіна
	Бухгалтер

	20. 
	
	9
	Кравець Владислав
	Ген. Директор

	21. 
	9. Milky town
	7
	Баранівський Вадим
	Маркетолог

	22. 
	
	8
	Карапетян Гліб
	Менеджер

	23. 
	
	9
	Савельєва Анастасія
	Перзидент

	24. 
	10. Веселий молочник
	8
	Марченко Нікіта
	Маркетолог

	25. 
	
	8
	Гороховських Денис
	Ген. Директор

	26. 
	Відеооператор
	8
	Ворон Дмитро
	

	27. 
	Фотограф
	8
	Дикий Дмитро
	

	28. 
	Журналіст
	9
	Ільїна Діана
	


